INTERVISTA AL CEO DI MOBY

Onorato: «Livorno e Piombino strategici
per traffico crociere e hub delle auto»

Ilmargine operativo lordo del gruppo passa da -8,8 a 47,8 milioni. Ricavi: +20 milioni. Ecco il bilancio semestrale

Andrea Rocchi

LIVORNO. Fare di Piombino
un hub europeo dellalogisti-
ca auto, spostando I'asse dal
Nord Europa all'Ttalia.

Ma anche investire anco-
ra su Livorno, attraverso la
Porto 2000, perché possa di-
ventare lo scalo del centro
Italia della grande crocieri-
stica. E qui parlano i ricavi,
in crescita, dal traffico pas-
seggeri (+3,5% dato nazio-
nale)

Achille Onorato, ceo di
Moby Spa, tira dritto. All'in-
domani della presentazione
del bilancio semestrale del
gruppo, che mette in risalto
una prima inversione di un
trend, con diversi segni pit,
lamministratore  illustra
prospettive e strategia, par-
tendo proprio dainumeri.

Intanto balza agli occhi
uncambiodirottadel mar-
gine operativo lordo, che
passa da -8,8 a 47,8 milio-
ni con un incremento di
circa 20 milioni dei ricavi.
Come giudica questorisul-
tato?

«Il nostro gruppo, con
grande umilta, sta cercando
di offrire sempre maggiori
servizinel settore passegge-
ri e merci. Veniamo da un
2018 che & stato un anno
molto difficile con un gran-
de sforzo fatto soprattutto
nel settore merci, aprendo
le porte delle autostrade del
mare ad aziende medie e pic-
cole. Oggi i risultati di que-
sto lavoro cominciano a ve-
dersi».

State rientrando anche
dall’implementazione del-

le start up avviate Panno
SCOrso.

«Siamo stati molto attenti
all'innovazione, alla tecno-

logia, con investimenti che
siriflettonoin maniera posi-
tiva anche sull'impatto am-
bientale».

Avete fatto leva anche
sullariorganizzazione del-
la flotta. Ritiene che possa

pagare quanto fatto?

«Abbiamo una flotta mol-
toversatile. Gliinvestimenti
innew building sia nel setto-
re merci che in quello pas-
seggeri conle navi in costru-
zione nei cantieri cinesi Gsi
e del Gruppo Cssc con una
capacita di 4.000 metri li-
neari di carico, di 2500 pas-
seggeri, con 550 cabine da-
ranno ulteriore impulso ai
servizi. E ci consentiranno
dimigliorareicosti».

Irisultati nelsettore pas-
seggeriacosasidevono?

«Sono frutto di una politi-
ca volta, nel Mediterraneo,
ad una politica dei prezzi te-
sa a destagionalizzare i flus-
si turistici da e per la Sarde-
gna. Ma c’¢ stata anche una
crescita nel Baltico, del 4%,
dove il mercatosi e sviluppa-
to col consolidamento del
gruppo».

MobyaLivorno e aPiom-
bino. Prospettive e scena-
ri.

«Intanto vorrei dire che a
Piombino non c’e solo un
progetto sul tavolo. Ma io ri-

tengo che I'unica vera rispo-
sta per Piombino, in termini
di rilancio e sviluppo, sia la
nostra. Le cito qualche nu-
mero. Subito nell'immedia-
to col nostro progetto di ter-

minal auto muoviamo 18
milioni di investimenti, cui
seguiranno 100 postidilavo-
ro nel terminal e la capacita
di muovere 230.000 auto
I'anno. Cid pud generare
una ricaduta economica sul
territorio di 100.000 euro.
D’altra parte la garanzia del-
la partnership con Ars Alt-
man come socio ci consente
di poter puntare ad un hub
europeo dellalogistica».

Sostiene che si pu6 cam-
biare la geografia della lo-
gisticaautomotive in Euro-
pa?

«Esattamente. Oggile au-
to dalla Germania arrivano
inNord Europa e da qui par-
tono per tutto il mondo. Si
puo cambiare questo proces-
so facendo venire le auto a
Piombino».

Achepuntosiete?

«Noi siamo pronti. Stia-
mo aspettando I’Autorita

Portuale. C’¢ una procedura
in corso. Ed anche qui vo-
glio aprire una parentesi.
Non evero chele areerichie-
ste da noi vanno a cozzare
con altre iniziative, come ho
sentitodire. Il nostro proget-
tononne ostacolaaltri».

Veniamo aLivorno.

«Qui siamo presenti, oltre
in Ltm, anche nella Porto Li-
vorno 2000 ed il nostro sfor-
z0, in questo senso, & quello
di far diventare Livorno lo
scalo del centro Italia delle
navida crociera. C'é unmer-
cato in crescita e Livorno &
strategicas.

Cosamanca?

«C’ébisognodiservizi. C'e
bisogno di un’integrazione
tra porto e cittd. Dobbiamo
lavorare in questa direzio-
ne», —




Achille Onoratg ceodi Moby Spa e, a fianco, unavedutaaereadi unaporzione del portodi Livorno (foto Muzzi}

CAMERA DI COMMERCIO

Presento il rapporto
del piano ambientale
dei porti del Tirreno

E’ stato presentato giovedi
presso lasede della Came-
radi Commercio della Ma-
remma e del Tirreno il 1°
Rapporto sul Carbon Foot-
print del Sistema Portuale
delMar Tirreno Settentrio-
nale. Il rapporto vuole es-
sere un contributo utile ai
fini dellaredazione del Pia-
no ambientale ed energico
di sistema cui la Port Au-
thority guidata da Stefano
Corsini sta lavorando da
tempo.

R

Servono piu servizi
epiuintegrazione
fra porto e citta
Ecco cosa fare



